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 เกณฑ์กติกาการแข่งขันทักษะวิชาชีพ การประกวดนวัตกรรม สิ่งประดิษฐแ์ละกีฬา 

สถานศึกษาอาชีวศึกษาเอกชน ระดบัชาตปิีการศึกษา 2568 

(ฉบับปรังปรุง 2568) 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ชื่อรายวชิาทีแ่ข่งขัน ทักษะเทคนิคการน าเสนอขาย 

ประเภทวิชา บริหารธุรกิจ 

สาขาวิชา   การตลาด 

ระดับชั้น   ( ✓  ) ปวช.  (   ) ปวส. 
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ระเบียบการแข่งขันทักษะวิชาชีพ  ระดับชาติ 
สมาคมวิทยาลัยเทคโนโลยีและอาชีวศึกษาเอกชนแห่งประเทศไทย  

ในพระราชูปถัมภ์สมเด็จพระเทพรัตนราชสุดา ฯ สยามบรมราชกุมารี  
ประเภทวิชา บริหารธุรกิจ    สาขาวิชา การตลาด 

รายวิชา   ทักษะเทคนิคการน าเสนอขาย  
ระดับช้ัน ( ✓ ) ปวช.  (   ) ปวส. 

(ฉบับปรังปรุง 2568) 
1.วัตถุประสงค์ของการแข่งขัน 

1.1 เพื่อให้นักเรียนมีความรู้เกี่ยวกับหลักการวางแผนการขาย การเขียนค าพูดขาย เทคนิคการเสนอขาย 
การจัดท าเอกสาร การจัดการข้อร้องเรียนของลูกค้า การประเมินผล และการรายงานการขาย 

1.2  เพื่อให้นักเรียนน าเสนอขายตามกระบวนการขายได้อย่างมีประสิทธิภาพ 
2. คุณสมบัติของผู้เข้าแข่งขัน  

2.1 ผู้เข้าแข่งขันต้องเป็นนักเรียนท่ีก าลังศึกษาอยู่ในสถานศึกษาเอกชน ประเภทอาชีวศึกษา  
และได้ลงทะเบียนเรียนหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ (ปวช.) ไม่น้อยกว่า 1 ภาคเรียน  

2.2 นักเรียนสามารถสมัครเข้าแข่งขันประเภททักษะวิชาชีพ สาขาวิชาใดก็ได้  
โดยมีสิทธิ์เข้าแข่งขันได้เพียง 1 รายวิชาเท่านั้น  

2.3 ผู้เข้าแข่งขันต้องไม่เคยได้รับรางวัลเกียรติบัตรเหรียญทอง จากการแข่งขันรายวิชานี้มาก่อน 
 

3.กติกาการแข่งขัน  

3.1 ผู้เข้าแข่งขันจะต้องมีสมาชิกในทีม ทีมละ 3 คน 
3.2 ผู้เข้าแข่งขันต้องแต่งกายด้วยชุดนักเรียน เท่านั้น 
3.3 ผู้เข้าแข่งขันลงทะเบียน ณ สนามแข่งขัน ก่อนเวลาแข่งขัน 10 นาที  

พร้อมแสดงบัตรประจ าตัวนักเรียน และบัตรประจ าตัวประชาชน 
(กรณีไม่น ามา ต้องมีเอกสารรับรองจากผู้อ านวยการสถานศึกษา) 

3.4 ผู้เข้าแข่งขันต้องมีรายช่ือตามใบสมัครเท่านั้น หากมีการเปล่ียนแปลงต้องแจ้งทางวิทยาลัยเจ้าภาพ 
โดยมีหนังสือรับรองจากผู้บริหารสถาบัน เท่านั้น 

3.5 ผู้เข้าแข่งขันแต่ละทีมมีเวลาในการน าเสนอขาย ทีมละ 10 นาที  
โดยเริ่มจับเวลาต้ังแต่เริ่มท ากิจกรรม 

3.6 ห้ามผู้เข้าแข่งขันน าอุปกรณ์ เครื่องมือส่ือสารทุกชนิด เข้าบริเวณพื้นท่ีการแข่งขัน 
3.7 ก่อนเริ่มท าการแข่งขันจะมีการจัดล าดับการแข่งขันด้วยวิธีการจับสลาก 
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4. สมรรถนะรายวิชา 

4.1 วางแผน และปฏิบัติการขายตามหลักการ 
4.2 น าเสนอขายตามกระบวนการขาย 

5.วิธีด าเนินการแข่งขัน 

5.1 ทีมท่ีจับสลากได้ล าดับท่ี 1 เตรียมตัวในห้องแข่งขัน  
โดยทีมท่ีจับสลากได้ล าดับถัดไปให้มาห้องรายงานตัวก่อนเวลาแข่งขัน 10 นาที 

5.2 คณะกรรมการส่งสัญญาณเริ่มการแข่งขันและจับเวลา 
5.3 คณะกรรมการส่งสัญญาณเมื่อครบเวลาในการแข่งขัน 

6. สิ่งที่ผู้เข้าแข่งขันต้องเตรียมมาเอง (ถ้ามี) 

6.1  สินค้าท่ีใช้ในการน าเสนอขาย (เป็นไปตามโจทย์ของแต่ละปี) โดยให้ผู้เข้าแข่งขันจัดเตรียมมาเอง 
6.2  อุปกรณ์ท่ีวางสินค้า (ถ้ามีตามท่ีเจ้าภาพได้ตกลง) 

 

7. สิ่งที่เจ้าภาพจัดเตรียมให้ (ถ้ามี) 

7.1 ห้องส าหรับรายงานตัวก่อนการแข่งขัน และห้องแข่งขัน 
7.2 โต๊ะวางสินค้า   
7.3 ผ้าสีขาว ส าหรับจัดวางสินค้า   

 

 

8. โจทย์ที่ใช้ในการแข่งขัน 

 

ในยุคดิจิทัลท่ีการใช้ชีวิตสะดวกสบายและทันสมัยมากขึ้น ทีมของคุณได้รับมอบหมายให้เป็นตัวแทนบริษัทสตาร์ทอัพ
ท่ีเน้นพัฒนาผลิตภัณฑ์ไฮเทคโนโลยี เพื่อตอบโจทย์ผู้บริโภคยุคใหม่ เช่น อุปกรณ์สวมใส่อัจฉริยะ (Smart Wearable) หรือ
แอปพลิเคชันช่วยจัดการชีวิตประจ าวัน หรือผลิตภัณฑ์ตามยุคสมัย (สินค้าขึ้นอยู่กับเจ้าภาพในแต่ละปี)  ทีมต้องวางแผนและ
น าเสนอขายผลิตภัณฑ์ดังกล่าวให้คณะกรรมการเช่ือมั่นว่าสินค้าจะตอบโจทย์และสามารถเปล่ียนแปลงประสบการณ์การใช้
ชีวิตของลูกค้าได้อย่างไร พร้อมท้ังแสดงจุดเด่น วิธีใช้งาน  เพื่อดึงดูดลูกค้าและปิดการขายให้ส าเร็จ 

 
9. เกณฑ์การให้คะแนน 

 การน าเสนอส่วนประสมทางการตลาดต่อลูกค้าได้ครบถ้วนสมบูรณ์ถูกต้อง 15 คะแนน 
 การขจัดข้อโต้แย้ง/ปิดการขาย/กระตุ้นให้ลูกค้าตัดสินใจซื้อ   15 คะแนน 
 การสร้างบรรยากาศเนื้อเรื่อง      10 คะแนน 
 การใช้ค าพูดและน ้าเสียง ภาษา ถูกต้องและชัดเจน    15 คะแนน 
 การบริหารเวลาตามเกณฑ์ท่ีก าหนด     10 คะแนน 
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 บุคลิกภาพของทีม/กิริยาท่าทาง      10 คะแนน 
 ความคิดสร้างสรรค์ของการน าเสนอหรือบทบาทสมมติ   15 คะแนน 
 การมีส่วนร่วมในการน าเสนอ      5 คะแนน 
 การแสดงออกทางทัศนคติของพนักงานขาย    5 คะแนน 
 รวม         100 คะแนน 
 
10. เกณฑ์การพิจารณารางวัล 

การตัดสินผลการแข่งขัน/ประกวด ก าหนดคะแนนเพื่อเป็นเกณฑ์มาตรฐานการตัดสิน ดังนี้ 

คะแนน 90.00 - 100 คะแนน เกียรติบัตรเหรียญทอง 

คะแนน 80.00 - 89.99 คะแนน เกียรติบัตรเหรียญเงิน 

คะแนน 70.00 - 79.99 คะแนน เกียรติบัตรเหรียญทองแดง 

คะแนน 60.00 - 69.99 คะแนน เกียรติบัตรชมเชย 

11. คณะกรรมการตัดสิน 

ให้ใช้กรรมการจากหน่วยงานภายนอกร่วมกับคณะกรรมการท่ีเจ้าภาพแต่งต้ัง ไม่น้อยกว่า 3 ท่าน 

 

 

หมายเหตุ   

1. ผู้เข้าแข่งขันและอาจารย์ผู้ควบคุมต้องศึกษากติกาการแข่งขันอย่างรายละเอียด  หากมีข้อสงสัยโปรดสอบถาม

คณะกรรมการก่อนเริ่มการแข่งขัน  มิฉะนัน้กติกาดังกล่าวถือเป็นท่ีส้ินสุด 

2. กรณีพบการทุจริต หรือ ผิดกติกาท่ีกล่าวมาข้างต้น ทางคณะกรรมการมีสิทธิไม่อนุญาตให้เข้าร่วมการแข่งขัน 
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ใบให้คะแนนการแข่งขันทักษะวิชาชีพ  ระดับชาติ 

สมาคมวิทยาลัยเทคโนโลยีและอาชีวศึกษาเอกชนแห่งประเทศไทย  

ในพระราชูปถัมภ์สมเด็จพระเทพรัตนราชสุดา ฯ สยามบรมราชกุมารี  

 วิชา    ทักษะเทคนิคการน าเสนอขาย 
ประเภทวิชา (   ) อุตสาหกรรม  (  ✓ ) พาณชิยกรรม/บริหารธุรกิจ  (   ) อุตสาหกรรมท่องเที่ยว 

กลุ่มอาชีพ     การตลาด      สาขาวิชา   การตลาด    

ระดับชั้น (  ✓   ) ปวช. (   ) ปวส. 

(ฉบับปรับปรุง 2568) 

ชื่อ/ทีม 

ผู้เข้าแข่งขัน............................................................................................................... ............................................  

ชื่อสถานศึกษา................................................................................................................ ........................................ 

 

ท่ี เกณฑ์การให้คะแนน คะแนนเต็ม คะแนนที่ได้ 
1 การน าเสนอส่วนประสมทางการตลาดต่อลูกค้าได้ครบถ้วนสมบูรณ์ถูกต้

อง   
15  

2 การขจัดข้อโต้แย้ง/ปิดการขาย/กระตุ้นให้ลูกค้าตัดสินใจซื้อ 15  
3 การสร้างบรรยากาศเนื้อเรื่อง 10  
4 การใช้ค าพูด น ้าเสียง และภาษา ถูกต้องและชัดเจน 15  
5 การบริหารเวลาตามเกณฑ์ท่ีก าหนด 10  
6 บุคลิกภาพของทีม/กิริยาท่าทาง 10  
7 ความคิดสร้างสรรค์ของการน าเสนอหรือบทบาทสมมติ 15  
8 การมีส่วนร่วมในการน าเสนอ 5  
9 การแสดงออกทางทัศนคติของพนักงานขาย 5  

รวม 100  
 

 

ลงชื่อ...................................................................................กรรมการ 

(.................................................................................) 
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ตารางวิเคราะห์เกณฑ์การประเมิน การแข่งขันทักษะวิชาชีพ 

การประกวดนวัตกรรม สิ่งประดิษฐ์ และกีฬา 
สถานศึกษาอาชีวศึกษาเอกชน ระดับชาติ ปีการศึกษา 2568 

ประเภท พาณิชยกรรม สาขา การตลาด 
วิชา ทักษะเทคนิคการน าเสนอขาย ระดับชั้น ประกาศนียบัตรวิชาชีพ (ปวช.) 

 

ท่ี เกณฑ์การประเมิน 
ค่า 

คะแนน 
ตัว
คูณ 

คะแนน 

1 การน าเสนอส่วนประสมทางการตลาดต่อลูกค้าได้ครบถ้วนสมบูรณ์ถูกต้
อง  

- การน าเสนอส่วนประสมทางการตลาดมีมากกว่า 4P ให้ 5 คะแนน 

- การน าเสนอส่วนประสมทางการตลาดได้ (4P)        ให้ 3 คะแนน 

- การน าเสนอส่วนประสมทางการตลาดได้ (3P)        ให้ 1 คะแนน 

1 3 5 3 15 

     

2 การขจัดข้อโต้แย้ง/ปิดการขาย/กระตุ้นให้ลูกค้าตัดสินใจซ้ือ  

- การขจัดข้อโต้แย้งท าให้ปิดการขายได้/ลูกค้าตัดสินใจซื้อ  
ให้ 5 คะแนน 

- การขจัดข้อโต้แย้งท าให้ปิดการขายได้บางส่วน/ลูกค้าสนใจ  
ให้ 3 คะแนน 

- การขจัดข้อโต้แย้งท าให้ปิดการขายได้น้อย/ลูกค้าไม่สนใจ  
ให้ 1 คะแนน 

1 3 5 3 15 
     

3 การสร้างบรรยากาศเนื้อเร่ือง 

- สร้างบรรยากาศเนื้อเรื่องได้น่าสนใจมาก ให้ 5 คะแนน 

- สร้างบรรยากาศเนื้อเรื่องได้ปานกลาง ให้ 3 คะแนน 

- สร้างบรรยากาศเนื้อเรื่องได้น้อย ให้ 1 คะแนน 

1 3 5 2 10 
     

4 การใช้ค าพูด น ้าเสียง และภาษา ถูกต้องและชัดเจน 

- การใช้ค าพูด น ้าเสียง และภาษามากกว่า 1 ภาษา 
เป็นภาษาสากลหรือภาษาท้องถิ่น (ในบทสนทนาบางส่วน) 
ถูกต้องและชัดเจน ให้ 5 คะแนน 

- การใช้ค าพูด น ้าเสียง และภาษาเพียง 1 ภาษา ให้ 3 คะแนน 

- การใช้ค าพูดและน ้าเสียง ไม่ชัดเจน เสียงเบา 
และใช้ภาษาไม่เหมาะสม ให้ 1 คะแนน 

 

1 3 5 3 15 
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ท่ี เกณฑ์การประเมิน 
ค่า 

คะแนน 
ตัว 
คูณ 

คะแนน 

5 การบริหารเวลาตามเกณฑ์ที่ก าหนด 

- มีการบริหารจัดการเวลาได้ตรงตามเกณฑ์ ให้ 5 คะแนน 

- มีการบริหารจัดการเวลาไม่ตรงตามเกณฑ์ขาดเกิน + - 2 นาที  
ให้ 3 คะแนน 

- มีการบริหารจัดการเวลาไม่ตรงตามเกณฑ์ขาดเกิน + - 3 นาที  
ให้ 1 คะแนน 

1 3 5 2 10 
     

6 บุคลิกภาพของทีม/กิริยาท่าทาง 

- บุคลิกภาพภายนอก/ตามบทบาทของทีม/กิริยาท่าทางของพนักงานข
ายมีความเป็นมืออาชีพ ให้ 5 คะแนน 

- บุคลิกภาพภายนอกของทีมไม่สัมพันธ์กับบทบาทสมมติ ให้ 3 คะแนน 

- บุคลิกภาพไม่เหมาะสม ให้ 1 คะแนน 

1 3 5 2 10 
     

7 ความคิดสร้างสรรค์ของการน าเสนอหรือบทบาทสมมติ 

- การน าเสนอขายหรือบทบาทสมมติ มีความแปลกใหม่ ทันสมัย 
และสอดคล้องกับสถานการณ์ปัจจุบัน                        ให้ 5 
คะแนน 

- การน าเสนอขายหรือบทบาทสมมติได้น่าสนใจ         ให้ 3 คะแนน 

- การน าเสนอขายหรือบทบาทสมมติท่ีพบเห็นได้ท่ัวไป ให้ 1 คะแนน 

1 3 5 3 15 
     

8 การมีส่วนร่วมในการน าเสนอ 

- สมาชิกในทีมทุกคนมีส่วนร่วมในการน าเสนอ ให้ 5 คะแนน 

- สมาชิกในทีม 2 คน มีส่วนร่วมในการน าเสนอ ให้ 3 คะแนน 

- สมาชิกในทีม 1 คน มีส่วนร่วมในการน าเสนอ ให้ 1 คะแนน 

1 3 5 1 5 
     

9 การแสดงออกทางทัศนคติของพนักงานขาย 

- พนักงานขายน าเสนอขายโดยไม่โฆษณาเกินจริง  
และไม่พาดพิงคู่แข่งขัน ให้ 5 คะแนน 

- พนักงานขายน าเสนอขายเกินจริง ให้ 3 คะแนน 

- พนักงานขายน าเสนอขายเกินจริงและพาดพิงคู่แข่งขัน ให้ 1 คะแนน 

1 3 5 1 5 
     

รวม 
    100 

คะแนน 
 

 
 



8 
 

 

 

ลงชื่อ...................................................................................กรรมการ 

(.................................................................................) 

 

 

ลงชื่อ...................................................................................กรรมการ 

(.................................................................................) 

 

 

ลงชื่อ...................................................................................ประธาน 

(.................................................................................) 

 

 


